
 

 

 

Dans cette section vous trouverez un certain rappel des étapes à réaliser avant de procéder au 

démarrage de votre entreprise. Vous avez bien suivi les étapes une à une, cochez toutes les 

étapes qui se sont montrées favorable à votre projet : 

Étapes 

Mon idée est-elle bien définie? 

Ai-je le profil entrepreneurial et les qualités requises pour me partir en affaires? 

Est-ce que l’étude de marché démontre un potentiel suffisant pour mon produit en fonction 
des besoins du marché? 

La planification de mon projet a-t-elle tenu compte de tous les aspects? (environnement 
politique et légal, approvisionnement, marketing ressources humaines, rentabilité et 
financement) 

Est-ce que mon plan d’affaires est terminé et complet? 

Mon financement a-t-il été obtenu? 

 

Si vos réponses ont été toutes favorables, vous pouvez maintenant penser à démarrer 

votre entreprise. Vous devez maintenant mettre de l’avant les démarches liées au 

démarrage: 

Démarches liées au démarrage Démarche 
complétée 

(cochez) 

Immatriculation ou incorporation  
Rédaction des documents légaux : contrat de société, convention 
d’actionnaires ou d’associés…  

Obtention des permis et licences (municipal, spécialisé) 
 

Ouverture du compte bancaire entreprise 
 

Ouverture des comptes gouvernementaux 
 

- Numéro d’entreprise 
 

- TPS et TVQ 
 

- Numéro d’employeur 
 

- CSST 
 

- Normes du travail 
 

Démarrage 



Ouverture des comptes commerciaux (fournisseurs, téléphone, 
électricité, cartes de crédit…)  

Assurances (biens, vie, invalidité, responsabilité) 
 

Réalisation des documents corporatifs et contrats 
 

Établir un système comptable adapté 
 

Réalisation des documents marketing 
 

Recrutement de votre personnel 
 

Achat des inventaires, équipements et fournitures 
 

Papeterie d’affaires 
 

Annonce de votre démarrage 
 

 

Suite au démarrage de votre entreprise il sera bien important de faire du réseautage. 

Vous devrez identifier les occasions possibles vous permettant de réseauter, en  

d’autres mots, vous faire-voir, vous faire-connaître et créer des contacts. Il faut aller au-

devant afin de créer des opportunités d’affaires. Un bon réseau peut permettre à votre 

entreprise de croître rapidement. 

 

Réseautage 

Je coche le 
ou les 

moyens 
choisis 

Chambres de commerce 
 

Jeune Chambre de commerce 
 

Activités et implication dans le milieu 
 

Participer à des formations 
 

Corporations professionnelles 
 

Clubs sociaux 
 

Créer des alliances avec des gens qui offrent 
des produits complémentaires  

 

 

 

 



 

 

 

 
Le Centre local de développement (CLD) de la MRC de Maskinongé : 
(819) 228-2744 www.cld-maskinonge.qc.ca 
 

  

Ressources disponibles 

http://www.cld-maskinonge.qc.ca/

